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Samedi 19 octobre 2019 
 

Olympiades – Terrain 
 
 
 
NOM : 
 
Prénom : 
 
 
 
 
 
Vous disposez de deux heures sur le terrain : celui-ci est vaste, il faut le parcourir rapidement tout en 
restant respectueux de la signalisation et des autres usagers. Vous disposez ci-dessous d’une carte 
vous indiquant, en noir, les routes intéressantes à parcourir pour explorer le secteur à votre 
disposition (p.2). En dessous, un tableau vous permet de relever et catégoriser tous les éléments que 
vous rencontrerez et qui vous sembleront intéressants (p.3). Vous trouverez ensuite une carte que 
vous pouvez utiliser comme bon vous semble pour indiquer la localisation d’éléments remarquables 
(p.4). Les questions vous aideront lors du compte-rendu que vous aurez à faire ultérieurement (p.5). 
Enfin, vous pouvez prendre des notes à votre guise (pp.5-6). Vous n’aurez pas à rendre ce dossier et 
ne serez pas noté sur celui-ci, mais il est supposé vous aider lors de l’épreuve en salle : vous pourrez 
vous appuyer sur les informations recueillies pour répondre aux questions de compte-rendu. 
 
 
Merci de ne pas dépasser les limites suivantes : le Futuroscope et le lycée au sud, la ligne de chemin 
de fer à l’est, la route départementale D20D à l’ouest, la Grand Rue de Jaunay-Clan au nord. 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



	 2 

Carte du secteur à explorer 
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Relevé 
 

Élément remarquable 
Catégorie (résidentiel, 
touristique, industriel, 

culturel, transports, etc.) 
Notes 
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Carte de localisation des éléments relevés 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



	 5 

Questions  
 

1) Demander dans trois commerces de types différents le type de clients qu’ils accueillent. 
 
Commerce n°1 (nom, type, localisation) : …………………………………………………………………………. 

ð type de clientèle : ……………………………………………………………………………………………… 

 

Commerce n°2 (nom, type, localisation) : …………………………………………………………………………. 

ð type de clientèle : ……………………………………………………………………………………………… 

 

Commerce n°3 (nom, type, localisation) : …………………………………………………………………………. 

ð type de clientèle : ……………………………………………………………………………………………… 

 

 
2) Repérer un espace attractif et un espace non-attractif dans la zone entière à votre 

disposition. 
 
Espace attractif. ………………………………………………………………………………………………………….. 
 
Espace non-attractif. ……………………………………………………………………………………………………. 
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